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Il modulo “Commercial Agents”  perme e di ges re le provvigioni degli agen , generando da ciascuna delle
fa ure clien , le corrisponden  fa ure di provvigione ai fornitori .
Cara eris che generali del modulo sono:

 la  possibilità  di  definire  il  testo  personalizzato  da  inserire  nelle  righe  delle  fa ure  fornitori  (sono
ammesse le subs tu on variables)

 il calcolo delle provvigioni può essere fa o:
. in valore assoluto
. percentualmente sul fa urato
. percentualmente sul margine

 per ciascuna fa ura clien  sono possibili fino a 3 provvigioni
 il margine della fa ura clien  viene calcolato comprendendo anche le provvigioni e visualizzato 

nell’apposita sezione dei margini nella pagina della fa ura

Una analisi dei margini (generali, per cliente, ...) comprensiva delle provvigioni completa le funzionalità del 
modulo.

1) Con igurazione  del modulo

In fase di setup è possibile definire il testo che verra inserito nelle righe delle fa ure per gli agen e 
iden ficante la commissione.
Si no  come:
 è possibile l’u lizzo delle  subs tu on variables di Dolibarr
 sono altresì disponibili le seguen  2  subs tu on variables

 __COMMISSION AMOUNT__ importo della commissione
 __COMMISSION_TYPE__ po della commissione (valore, sul fa urato, sul margine)
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2) Utilizzo del modulo

2.1) Impostare dei defaul per il cliente
Per ciascun cliente è possibile impostare i seguen  valori di default che verranno propos  nella fa ure  
corrisponden :

 Agente principale
 Tipo di calcolo provvigioni (valore, sul fa urato, sul margine)
 Importo o percentuale delle provvigioni

2.2) Operazioni in  Fatturazione
Al momento della fa urazione, uno specifico Tab perme e di inserire i da  delle provvigioni.
Si no  come le fa ure presen  nella lista siano le sole fa ure in stato “Bozza” rela ve al fornitore 
selezionate.

E’ possibile inserire fino a 3 agen  e/o condizioni di calcolo delle provvigioni.
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Alla conferma delle commissioni i valori inseri  sono calcola  e inseri  nella sezione dei margini

Quando la fa ura cliente viene confermata, vengono generate le corrisponden  righe nella fa ura (nelle 
fa ure) fornitore selezionata.

Riportando le fa ure in stato di bozza, le righe verranno eliminate.

2.3) Analisi dei margini
E’ infine stata aggiunta una nuova voce alle analisi dei margini.

Anche nella lista delle fa ure a ve  è stata  inserita la colonna delle commissioni , non è stato però 
possibile ricalcolare in questa sede i margini.
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